
         なぜ、あの会社は成功したのか？増収・増益への突破口はここにあった！ 
 

中小企業が勝ち残るために 今すべきこと 

【イーラボ主催 中小企業経営セミナー】  

第１部 基調講演 

企業には必ず「売り」と「強み」がある！ 
成功事例から学ぶ 中小企業の売上UPへの道 

講師：富士市産業支援センター f-Biz センター長 
   小出 宗昭 氏  

第２部 トークセッション 

あなたの会社が勝ち残るために今すべきこと 

富士市産業支援センター f-Biz センター長    小出 宗昭 氏 
有限会社ブレインチャイルド 代表取締役    白井 昭義  
有限会社ブレインチャイルド イーラボ所長 神南 臣之輔      

下記フォームにご記入いただき、 
このままファックスしてください。 

お問合せ先 ： 有限会社ブレインチャイルド 
                イーラボ事務局          

FAX ０５５-９２０-００１４   info @ i-ra.jp 

静岡県沼津市高沢町3-15 エンゼルパークビル4階南 
TEL：055-920-0020 （担当：川口）  http://brainchild.i-ra.jp 

会社名 業種 

所在地 

〒    － 
 

TEL 

E-mail 

参加者  所属・役職                  氏名                   

日時 ３月２０日（金） 

会 場：プラサ ヴェルデ  ３０１+３０２会議室  
    沼津市大手町1-1-4 
 

参加費：無料 
 

定 員：100名（定員に達し次第締め切りとなります） 
 

対象者：中小企業の経営者・経営幹部で 
       

      ・良い商品やサービスを持っているにも 
       関わらず、なかなか売れないとお悩みの方 
 

      ・経営課題解決を前向きに取り組みたい方 
 

14：00  ～ 16:00  （受付１３：３０～） 

参加
無料 

起業家の創出と地域活性化に向けた支援活動が高く評価さ
れ、Japan  Venture  Award 2005（主催：中小企業庁）経
済産業大臣表彰を受賞、企業支援の可能性に目覚める。 
2008年 静岡銀行を退職し、㈱イドムを創業。 
富士市産業支援センター f-Biz（エフビズ）の運営を受託、
センター長に就任し現在に至る。静岡市、浜松市、富士市
と静岡県内でも産業構造の違う3都市で計４か所の産業支
援施設の開設と運営に携わり、1,000件以上の新規ビジネ
ス立上げを手掛けた実績を基に運営しているエフビスは、
国による企業支援拠点整備のロールモデルともなり、その
ノウハウに全国から注目が集まっている。 

有限会社ブレインチャイルドは、ビジネスコーチングカン
パニーとして2005年4月設立。代表の白井昭義は、㈱静岡
銀行に28年勤務し、3か店の支店長を歴任後、企業サポー
ト部にて融資先企業の経営改善を担当。現在は顧問先を中
心に約60社の経営計画の策定やモニタリング等を通じて支
援先企業の企業格付け引き上げに尽力している。また全国
の地銀、信用金庫等の支店長・幹部研修など多数。 
2014年には、中小企業のWebを活用した販売促進支援サー
ビス「イーラボ」を開設、所長の神南、ITアドバイザー、
情報発信アドバイザーの３名が在籍。これまで400名を超
えるセミナー・企業研修を企画運営し、延べ800件を超え
る個別アドバイス業務を行っている。 

アベノミクス効果により、内需を中心として景気回復の動きが広がりつつある中、未だ多くの
中小企業では、その恩恵を受けにくく 景気回復を実感できない状況にあります。 
しかし、このような厳しい状況下でも勝ち続けている企業があります。企業支援の現場に立つ3
人の目線から「成功する企業像」を具体的にしていきます。中小企業が持つ可能性の見出し方
をあなたも一緒に考えてみませんか？ 

富士市産業支援センター 
f-Biz センター長 
小出 宗昭氏 

有限会社ブレインチャイルド 
イーラボ所長 神南 臣之輔 

（販促アドバイザー） 

有限会社ブレインチャイルド 
代表取締役 白井 昭義  
（経営コンサルタント） 

1959年生まれ。法政大学経
営学部卒業後、㈱静岡銀行
に入行。M&A担当などを経
て01年 創業支援施設 SOHO 
しずおかへ出向、インキュ
ベーションマネージャーに
就任。 

E-mailでのお申込みは 

※複数人でお申込みは、本頁をコピーをしてご利用ください。ご記入いただいた情報は、セミナーの実施・運営及び関連するイベント案内等をお知らせするために利用いたします。 

3人の企業支援の現場から見た ビジネス・財務分析による 
経営改善・販売促進の視点から中小企業の可能性を引き出す 


